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di Sergio Oltolini

Tecnologia laser
‘ad hoc'

Sempre piu automazione, sempre piu
integrazione tecnologica. Lltalian
Branch di Yamazaki Mazak Optronics
traccia le linee di una filosofia di svi-
luppo sempre piu orientata, nel settore
delle lavorazioni laser, verso I'innova-
zione, l'alta qualita di prodotto e la ca-
pacita di comprendere, oltre che di
assecondare, le esigenze produttive
della propria clientela. Una strategia
aziendale che la filiale italiana del co-
losso giapponese sta mettendo ormai
in pratica da tempo, ma che prevede,
anche per il 2008, un’ulteriore evolu-
zione sia in termini di strategia di mar-
keting, sia di rinnovati servizi al clien-
te. Adimostrarlo sono I'apertura diuna
nuova filiale di assistenza tecnica a
Bologna e la Conventionitinerante sul-
la tecnologia laser di Casa Mazak or-
ganizzata recentemente in Veneto.
“Le macchine Mazak a tecnologia la-
ser - spiega Gaetano Lo Guzzo, diret-
tore generale della filiale italiana Ya-
mazaki Mazak Optronics - si distin-
guono da sempre per l'alta qualita e
I'affidabilita operativa. Per rendere
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componenti tagliati di FMS-Optopath 7200, co-

stituito da 7.200 ventose.

Il gruppo di carico/scarico delle lamiere e dei

Guzzo, direttore generale della fi-

ana di Yamazaki Mazak Optonics.

Yamazaki Mazak Optonics
— |talian Branch punta al-
I'offerta di una tecnologia
laser affidabile e di alta
qualita, sempre pil auto-
matizzata e integrata, pen-
sata con il cliente a ‘misu-
ra di cliente’. E non solo.
Ecco [apertura di una
nuova filiale di assistenza
tecnica a Bologna e la
Convention itinerante sul-
la tecnologia laser orga-
nizzata recentemente in
Veneto. Ne parliamo con
Gaetano Lo Guzzo, diret-
tore generale della filiale
italiana

sempre piu competitiva un’azienda,
pero, I'ottima tecnologia non basta. Ri-
teniamo, infatti, che sia necessario in-
vestire sempre piu in automazione e in
integrazione di prodotto. Per questo
motivo cerchiamo di offrire alla nostra
clientela un’assistenza tecnica alta-
mente qualificata, con tecniciin grado
di studiare insieme al cliente soluzioni
sempre piu performanti, realizzate per
soddisfare specifiche esigenze pro-
duttive. Da questo tentativo & nata nel
mese di gennaio una nuova filiale di
assistenza tecnica Mazak Laser a Ca-
stel Maggiore, alle porte di Bologna, in
grado di offrire un supporto ancora piu
completo e tempestivo anche al cen-
tro e sud Italia”.

UNA PRESENZA CONSOLIDATA
La filiale italiana di Yamazaki Mazak
Optronics nasce a Gallarate (VA) nel
1990, in seno alla Yamazaki Mazak
Optronics  Corporation, parte del
gruppo Yamazaki Mazak, gia attivo
dal 1919 nel settore delle macchine
utensili: “La produzione di macchine e




tecnologia laser a marchio Mazak ini-
zianei primi anni 80 in Giappone, nello
stabilimento di Minokamo, dove anco-
ra oggi si eseguono le principali lavo-
razioni meccaniche —ricorda Lo Guz-
zo. Dal mese di febbraio a questa se-
de si & affiancato uno stabilimento per
la produzione di parti macchina ad al-
ta tecnologia, come sorgenti laser,

Tptonics— talian Branch il 6 e 7 marzo.

Esterno della nuova filiale di assistenza tecnica di Yamazaki Mazak

Opt

controlli numerici, motori lineari e tutto
cid che comporta un elevato apporto
tecnologico. Questo nuovo stabili-
mento, di ben 10 mila metri quadrati,
ha la particolarita di essere costruito
totalmente sotto terra per garantire un
naturale e ottimale isolamento termi-
co. Dal 1987 il gruppo € presente an-
che con una filiale a Chicago per il

urata a gennaio a Castel Maggiore (BO) per fornire un

supporto alla clientela del Gentro e Sud ltalia.

mercato americano e dal 1988 con un
quartier generale a Bruxelles per |l
mercato europeo, da cui dipendono le
filiali di Italia, Germania, Francia, In-
ghilterra e, recentemente, il mercato
russo”.

Ma come si articola la presenza Yama-
zaki Mazak Optonics in Italia? “In Italia
operiamo attraverso la sede centrale
di Gallarate, dotata di uno show room
per prove dimostrative ai clienti, di un
magazzino ricambi, di un centro di as-
sistenza tecnica e di una sezione am-
ministrativo-commerciale. Oggi oltre
alla neonata filiale tecnica di Bologna,
operiamo anche attraverso il supporto
di 11 agenzie di vendita attive in tutta
Italia. Una rete commerciale che sia
nel 2006 sia nel 2007 ha dato buoni
frutti, facendo registrare una costante
crescita del venduto nei piu disparati
settori, dal conto terzi al comparto tes-
sile, dell'arredamento, del packaging
e dell’elettrodomestico”.

E a dimostrare I'attiva strategia com-
merciale di Yamazaki Mazak Optonics
in ltalia € anche la recente Convention
itinerante sulla tecnologia laser, orga-
nizzata nelle vicinanze di Padova, allo
scopo di presentare le principali novi-
ta di prodotto a marchio Mazak diretta-
mente nelle aziende in cui operano,
come spiega Gaetano Lo Guzzo: “Al-
I'inizio del mese di marzo abbiamo or-
ganizzato una visita guidata in 4
aziende clienti per presentare alcune
significative applicazioni ditecnologia
laser ottenute grazie allimpiego di
macchine Mazak di prima e seconda
generazione, in alcuni casi, automa-
tizzate e integrate in celle e sistemi
FMS, per consentire una piu efficiente
produttivita, oltre che una significativa
riduzione dei tempi e dei costi di lavo-
razione.

Il nostro intento e stato quello di far
toccare con mano le soluzioni propo-
ste con i nostri piu nuovi e significativi
impianti, istallati e attivi presso alcuni
utilizzatori. Solitamente i clienti attuali
o potenziali frequentano le fiere di set-
tore o assistono alle dimostrazioni che
si svolgono nel nostro show room, ma
riteniamo che ¢ proprio visitando le re-
alta aziendali che impiegano la nostra
tecnologia che si pud realmente capi-
re quali potenzialita e quali benefici
puo offrire”.
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TANTE LE NOVITA
Un'offerta sempre piu a ‘misura di
cliente’, quella targata Mazak, che og-
gi cavalca l'onda dell’automazione
spinta, dell'integrazione flessibile.
Dalla piccola alla grande realta indu-
striale. “Le aziende puntano sempre
piu all’automazione, perché si & capito
che il volume di pezzi prodotti non &
dato dalla sola macchina laser, bensi
dal sistema di produzione, che con-
sente di alimentare automaticamente
la macchina, facendola produrre an-
che 24 ore al giorno, per 365 giorni
['anno, in modo flessibile, sulla base
delle proprie tempistiche e delle pro-
prie modalita operative — spiega anco-
ra Gaetano Lo Guzzo. Per questo oggi
Mazak ¢ in grado di offrire macchine
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Hyper Turbo-X & una gamma di macchine laser ad alto li-
vello di precisione e finitura, in grado di diminuire i tempi

eseguire automaticamente le operazioni

Fabri

Gear 300 & una macchina a
laser 3D, per la lavorazione
ihi e profilati di grandi dimen-

sioni, che consente il taglio in con-
tinuo di forme diverse con un sin-
golo settaggio macchina.

sempre piu evolute e all’avanguardia,
sia per il taglio laser bidimensionale
che tridimensionale. Tra queste spic-
cano i modelli Hyper Gear, Hyper Tur-
bo-X e 3D Fabri Gear, che i nostri
clienti hanno avuto modo di vedere di-
rettamente al lavoro nelle aziende visi-
tate durante la Convention di marzo. A
queste si aggiunge anche la possibili-
ta di integrare la tecnologia laser con
operazione tipiche del comparto mec-
canico, come la maschiatura o la sva-
satura, eseguibili ad esempio sui mo-
delli Hyper Turbo-X e 3D Fabri Gear.

aser, dotato di dispositivi in grado di caricare la la-

selezionare e scaricare i pezzi finiti e gestire lo sfrido.

Un’evoluzione in termini di sistemi auto-
matizzati e integrati € stata inoltre rag-
giunta grazie al nuovo sistema FMS-
Optopath 7200 per il prelievo e la sepa-
razione automatica dei pezzi tagliati. Si
tratta di un avanzato sistema di automa-
zione per il taglio laser, dotato di dispo-
sitivi in grado di caricare la lamiera, se-
lezionare e scaricare i pezzifiniti e gesti-
re lo sfrido, garantendo operativita e
produttivita sempre piu elevate”.




