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Nel difficile contesto economico mondiale, Duplomatic

si presenta con una rinnovata gamma di componenti
oleodinamici di ultima generazione. Grande attenzione

anche alle economie dei Paesi emergenti con la filiale di Shangai

pecializzata nella pro-

gettazione e costru-

zione di sistemi oleo-
dinamici, Duplomatic si pre-
senta all’Hannover Messe con
prodotti mirati secondo le e-
sigenze degli utilizzatori. Ma
non & tutto. Strategie com-
merciali e attenzione alle e-
conomie dei Paesi emergenti
sono al centro degli interessi
della societa di Legnano.
Proiezione internazionale e
rafforzamento della dimen-
sione territoriale: il futuro delle piccole
imprese italiane si gioca nell’interazione

Roberto Minetti, direttore
commerciale Duplomatic.

stata inaugurata la filiale Duplo-
matic di Shangai. Quest’anno la
filiale & operativa e ci aspettiamo
i primi risultati tangibili». Le dif-
ficolta nell’'operare in quei mer-
cati non sono poche. La logistica
¢ lo scoglio pit grande. Si tratta
di Paesi dalle dimensioni geogra-
fiche estese. Le vie di comunica-
zione non sono sempre efficien-
ti, la distribuzione dei prodotti e
spesso complicata, la comunica-
zione non € immediata, le carat-
teristiche industriali non sono o-
mogenee. Per questi motivi operare in
quei mercati necessita organizzazione e

tra questi due fattori. Inoltre, fonda-

mentale per la ripresa dell’economia dei distretti industriali
nazionali & la capacita di innovare.

Roberto Minetti, direttore commerciale di Duplomatic, ha
commentato le novita e le iniziative dell’azienda.

SI GUARDA A EsT
«Secondo la mia esperienza nel settore manifatturiero -
ha esordito Minetti - siamo di fronte a una situazione di
mercato complessa. Da una parte ci sono le economie dei
Paesi occidentali, che non hanno tassi di crescita signifi-
cativi. Dall’altra sono presenti nazioni, i cosiddetti Paesi
emergenti, che stanno crescendo, ormai da qualche an-
no, con ritmi decisamente interessanti». E ha continuato:
«Duplomatic, naturalmente, ha colto questo evento sto-
rico. L'azienda segue con grande attenzione tutti quei Pae-
si dell’est europeo e non, dove, negli ultimi anni, si sono
insediate nuove attivita produttive. Anche la Cina e I'e-
stremo oriente sono importanti. Non a caso nel 2004 e

capacita imprenditoriale raffinata.

IN OCCIDENTE INVECE...

«Per quanto riguarda i Paesi piu industrializzati - ha pro-
seguito Minetti - offriamo prodotti piu sofisticati, in fun-
zione delle specifiche problematiche degli utilizzatori. La
direzione dell'industria manifatturiera europea si sta o-
rientando verso la produzione di macchine speciali, com-
plesse, con un’automazione spinta. Il nostro impegno &
quello di sviluppare prodotti hi-tech, altamente flessibili,
in grado di integrarsi sempre di piu nel mondo del mo-
tion control, utilizzando modalita e protocolli di comuni-
cazione comuni ad altre tecnologie di movimentazione,
anche non oleoidrauliche». Questa capacita innovativa
dell’industria italiana e direttamente proporzionale agli in-
vestimenti in ricerca, alla quota di figure professionali qua-
lificate impiegate e alla competitivita sulla scena interna-
zionale.

E su queste basi che Duplomatic presentera, alla mostra
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internazionale di Han-
nover, componenti di
ultima generazione.
Vediamo, qui di sequi-
to, di cosa si tratta.

a bordo delle
proporzionali

integrata.

SOTTO |

RIFLETTORI
'azienda presentera valvole propor-
zionali di fascia medio alta. Esse inte-
grano componenti elettronici digitali,
in grado di colloquiare con i sistemi
di controllo che gestiscono tutte le
funzioni di movimentazione. Non so-
lo quelle di tipo oleoidraulico, ma an-
che di altre tecnologie tutte orienta-
te al controllo del movimento.
«Questo tipo di prodotto - ha com-
mentato Minetti - & idoneo per tutte
le macchine mobili ed industriali, ma
in particolare & mirato soprattutto ai
sistemi per produrre come per esem-
pio le macchine utensili, le macchine
per la lavorazione della plastica, le

macchine per lamiera. Queste valvo-
le di ultima generazione, concentra-
no una serie di caratteristiche fonda-
mentali: le dimensioni
ridotte, I'elettronica di
bordo, i software ap-
positamente sviluppa-
ti, le connessioni tra si-
stemi di valvole».

Quali motivi hanno
spinto i costruttori a
sviluppare prodotti co-
si raffinati? Precisa la ri-
sposta di Minetti: «In-
nanzitutto, le dimen-
sioni e I'integrazione di
elettronica e meccanica
riducono cablaggi ed
ingombri. Questo per-
mette un risparmio di

Particolare della
scheda montata

nuove valvole

con elettronica

tutto il sistema dove verranno in-
stallate. L'elettronica integrata
alla fluidotecnica ha poi portato
una semplicita di uso e manu-

tenzione anche nei sistemi di regola-
zione. La tecnologia digitale e pro-
grammi appositamente sviluppati e-
spandono questi concetti, concilian-
do flessibilita a prestazioni avanzate,

Valvola
proporzionale
regolatrice di
pressione, con
elettronica
integrata.

ottimizzazioni
spinte local-
mente (spesso
in  auto-tu-
ning) con logi-
che di connes-
sione e comu-
. nicazione e-
stese come i bus di campo». Il futuro
sara quello di una convergenza con un
protocollo di comunicazione unico o
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comungue prevalente, utilizzando lo
standard di Internet nell’elettronica di
consumo. Gli sviluppi in casa Duplo-
matic gia tengono in considerazione
guesta possibile e-
voluzione.

PERCHE

IN FIERA?
L'azienda parteci-
pera alla prossima
fiera industriale di
Hannover. Sara pre-
sente al padiglione
20 stand C21. La
manifestazione te-
desca € un appun-
tamento internazio-
nale importante. La presenza Duplo-
matic é stata costante in questi ultimi
anni. Le valutazioni perché partecipa-
re sono interessanti. «Essere espositori
alla fiera di Hannover - ¢i ha detto Mi-
netti -, ha perso il senso della pre-
sentazione delle novita di prodotto. E,
invece, decisamente importante per
Duplomatic come operazione di
marketing e sostegno del marchio e
della forza commerciale. Infatti, ri-
tengo che il contatto personale con
gli utilizzatori e ancora di primaria im-
portanza. Per questi motivi puntiamo
a partecipare alle primarie fiere di set-
tore tralasciando quelle secondarie a
livello locale e territoriale».

Cosa intende per fiere locali? «Tutte
le manifestazioni nazionali dei Paesi
industrializzati - ha proseguito Mi-
netti-. Questo discorso non vale per
alcune fiere a carattere locale nei Pae-
si emergenti, dove invece ha un sen-

Centrali

oleodinamiche per il

settore energetico
(turbogas).

SO partecipare come espo-
sitori.Per la presentazione
di nuovi prodotti, invece, u-
tilizziamo i numerosi mezzi
disponibili: da internet alla
posta elettronica con data
' base mirati, da azioni di
marketing diretto a presen-
tazioni su riviste specializ-
zate».

readerservice.it n.254




